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H/F - Commercial technique savoury (CDI)

En rattachement au Manager commercial, vos missions sont les suivantes :

- Mettre en oeuvre la stratégie commerciale de la Business Unit Food & Nutrition,

- Prendre en charge un portefeuille de clients existants (CA de plusieurs MEUR) a fort potentiel
de développement et en assurer un suivi rigoureux et régulier destiné a créer un véritable
partenariat et amplifier la gamme des produits qui vous est fournie,

- Prospecter de nouveaux clients dans une démarche de chasse et de conquéte de nouveaux
comptes,

- Convertir un pipeline de projets, futur relais de croissance de votre activité,

- Etre force de propositions techniques en tenant compte des contraintes clients : process,
recettes, réglementation,

- Réaliser les offres de prix, mener les négociations commerciales et contractualiser les
ventes,

- Etre responsable des marges de votre activité,

- Travailler en équipe avec le service technique en étant force de propositions sur des
développements et des solutions clients,

- Etre attentif au service et & la satisfaction client,

- Assurer le reporting projets dans le CRM et le tenir a jour,

- Effectuer une veille marché et concurrentielle.Pour postuler cliquer ici.

CDI

Non spécifié

50-60 K /an

Technico-commercial

Paris

Vous justifiez d'une formation scientifique type ingénieur agroalimentaire ou équivalent.
Anglais courant obligatoire. Vous disposez d'une expérience de minimum 3 ans sur de la vente
d'ingrédients techniques en alimentaire, une expérience en savoury serait largement
appréciée.

Un fort tempérament commercial, un esprit de conquéte, un sens du service clients prononcé,
de l'autonomie, un grand sens des priorités, de I'organisation et d'excellentes capacités de
communication seront autant d'atouts pour réussir dans le poste.

Technico-commercial

Technico-commercial

Alimentation/Agro-alimentaire


https://www.act-esa.fr/

